10 TIPOV AKO SA
NAMOTIVOVAT...

VSetci mavame v predaji obdobia, kedy sa az ‘

tak nedari. Tu su tipy ako ich prekonat a ako
znovu najst stratend motivaciu.
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1 AKE JE VASE "PRECO"?

Aky zmysel vidite vo va3ej praci? Preco ste ju zacali robit? Cim
je uzito¢né pre inych? Mat dostatocCne silny dévod je zakladom
pre kazdu motivaciu. Aky je ten vas?

2 PRIPOMENTE SI VASE USPECHY

Ked sa nedari, mame sklony zacat o sebe pochybovat. Stratenu
sebaddveru si obnovite tak, Ze si pripomeniete Uuspechy, ktoré ste
kedysi dosiahli. Viete napisat, ktoré to boli?

7 NECHAJTE SA "POCHVALIT"

Nie je lepSi balzam na duSu obchodnika, ako vypocut si hodno-
tenia od spokojnych zadkaznikov. Je to dékaz, Ze to Co robite je
uzitocné a Zze ma zmysel predavat dale;.

4 ODPOJTE SA OD NEGATIVITY

Filtrujte, Co k sebe pustate. Vynechajte vSetko, €¢o mbze na vas
posobit negativne - spravodajstvo, bulvarnu tla¢, negativnych
ludi atd. RadSej sa "kfmte" pozitivnym obsahom (knihy, CD,...).

5 UDRZTE SI MOMENTUM

Prave v obdobi neuspechu to ¢loveka zvadza polavit. Je to velka
pasca - ak totiz spomalite, znovu sa rozbehnut bude velmi taz-
ké. PokraCujte dalej, mozno to chce iba ¢as a "zlomi" sa to!

6 DAVAJTE SI KRATKODOBE CIELE

DlIhodobé ciele nam dovoluju veci odkladat na neskér. Stanovujte
si preto denné ciele, zamerané na mnozstvo aktivit. Takto uvidite
vysledky kazdy den. Je to skvely doping do dalSej prace :)

7 UPRACTE SIV "SPAJZI"

Mate v databaze obchodné pripady, ktoré sa dlhodobo nehybu?
Méte tam zakaznikov, ktori vam nedvihaju telefon a neodpove-
daju na e-maily? Podakujte im za ucCast a poSlite ich k vode...

8 UROBTE NIECO NAVYSE

Poculi ste uz o tedrii dobrych skutkov? Teraz je €as ju pouZit.
Urobte pre klientov nie€o navySe - dajte im odporucanie, poslite
odkaz na zaujimavy ¢lanok, video... Davanie vzdy povznéasa :).

9 NAUCTE SA NIECO NOVE

MoZno prave teraz je ¢as na zlepSenie vaSich schopnosti.
Nechce to vela - mozno staci iba chvilu pozerat "cez plece"
vaSim uspesSnejSim kolegom. NieCo sa na vas urcite nalepi.

' ODREAGUJTE SA

Aj vaSa mysel si potrebuje oddychnut. Najdite si preto aktivitu,
najlepSie pohybovu, ktora vas bavi a pri ktorej pridete na iné
mysSlienky. NavySe vam to aj prekrvi a okyslici telo :)

Pre viac tipov na zlepSenie predaja kliknite na:


http://www.akopredavat.sk/
http://www.akopredavat.sk/

